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デジタル社会の到来

業界の方向性に対処できるシステムへの対応

デジタル化への対応を、 ABOTECH を通じて挙社体制で取り組んでおります
・AS-BOX（生命保険一括比較による意向把握・比較推奨）
・hokan による満期管理・顧客管理　
・社内イントラ「ABOSNET」による高度な情報共有の実現

 ABOSでは

生活様式の変化

コロナにより人々の生活様式の大きな変化、求められるサービスの多様化
様々な生活様式・価値観に対応できるサービスの提供

時間と場所の制約を受けない環境を ABOTECH を通じて提供します
・バーチャルオフィス等の整備
・リモート募集の環境整備
・ABOTECH を通じて有益な情報の提供
（特選車サービス・士業紹介サービス・名産品情報等）

 ABOSでは

新たなリスクの出現

・中小企業のサイバーリスクの脅威・事前防衛に備えて無料診断の提供
・会社法改正により中小企業も役員賠償責任を問われる時代にD&O保険など　
  の提案、専門家による専門知識・サービスも提供
・CSP社員の資格取得報奨金制度とリスキリングの
  支援体制の導入

サイバーリスクや法改正・法整備による新たなリスクへの対応

 ABOSでは

多発する広域災害

地球温暖化をはじめ地球環境の変化によって、台風や水災が頻発

ABOSと同じエスピーグループの一員であるアシストが、
高品質且つ適正価格で応急処置・修復作業・建築サービスを提供

ご自身で修理業者がお手配できないお客様に
紹介することで、お客様が１日でも早く
日常を取り戻すことができ、「顧客グリップ力」は大きく向上

 ABOSでは

体制整備

規模に関係なく、より厳しくなった体制整備

・社内監査体制の確立
・外部監査法人との提携によるきめ細かい指導

■ 提携先

ニュートン・フィナンシャル・コンサルティング
https://www.newton-fc.com/business/system-consulting/

 ABOSでは

ECサイト等の代理店業への参入

LINE・ Yahoo! ・Amazon 等の参入による脅威拡大

・デジタル化（ABOTECH）とCSPによる
  顧客グリップ力を融合したサービスを提供

 ABOSでは

専業代理店の現状

顧客ニーズの多様化により１社ではお客様を守れない

・損保10社・生保19社の保険会社から比較推奨による提案が可能
・スケールメリットによる高い手数料ポイントを提供
・AS-BOX（生命保険一括比較）による意向把握・比較推奨
・ABOTECH による業界最新情報等の提供

 ABOSでは

激変する自動車保険マーケット

少子高齢化・自動車保有台数の減少・今後加速される自動運転による
自動車マーケットの縮小

 ABOSでは

・「ABOSアカデミーの設立」
・保険会社・士業（弁護士・公認会計士等）とタイアップし、
  自動車保険以外の各種生損保商品知識、
  販売スキルの習得・向上










